Ci SONO MOLTISSIMI MODI iN) Cui 
UN'OFFERTA PUÒ TISULTATZE DI 
MACETOT VALOTZE PETZIL CLIENTE. 
LA DOMANDA CHE BISOGNA SEMPIE 





(QUELL INSIEME DI FATTTOTII CHE È IN GTZADO 


POTSI È: COSA POTREBBE TENDERE 
IL MO PIRODOTTO O SETVIZIO DI TUSOLVETZE UN PIRZOBLEMA O DI SODDISFATE 


IL BISOGNO DEL CLIENTE St CHIAMA “VALORE 
OFFErTo”. 






(10) ATTTUBUSCO | 
ALLA MIA IDEA? | ALLA MIA IDEA? 


Rene 


%y IGOGNIA. ESSETZE CAPACI DI VENDETZE SOLUZIONE 
WETZO, TIZOVATZE iL PERFETTI COMPTZOMESSO 
TIZA IL VALOTZE DELL'IDEA E IL VALOTZE CHE | 


Oro CUENTI LE ATTTUBUISCONO. 
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7 L cd StartOup 
Seni QUANTITÀ = QUALITA © |D ESEMPIO PROGETTAZIONE, your life 
CUSTO Mer EXPETLIENCE 





